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CORONA-BEDINGTE
ENTWICKLUNGEN

Wir sind speziali-
siert auf Produkte,
die fiir ein beson-
deres Geschmacks-

erlebnis sorgen. Da-
her verkaufen wir
Ingmar Fritz Rauch vor allem iiber die
Prokurist / Mitinhaber Bedientheken des
Afhert Rauch GmbH / deutschen Lebens-
R&S Vertrishs GmbH mitteleinzelhan-

dels. Unsere Pro-
dukte haben héufig aufergewshnliche Ge-
schichten und Qualititen, die erklirt werden
sollten. Dementsprechend verkaufen wir 70
Prozent Thekenware und 30 Prozent SB-Ar-
tikel. Dies steht in genau enigegengesetztem
Vethiltnis zum iiblichen Absatz in den Su-
permirkien. Durch Corona haben Verbrau-
cher bei Wurst und Schinken vermehrt zu
abgepackter Ware gegriffen - erstaunlicher-
weise nicht bei Frischileisch. So kennten wir
bei unseren SB-Produkten von diesem Trend
profitieren. Dies betraf vor allem Industrie-
oder Eigenmarken.

PROBLEME UND HERAUSFORDERUNGEN
Zeitweise haben wir mit Lieferengpéssen zu
kimpfen. Betroffen sind in erster Linie Ge-
fliigeiprodukte, Rindfleischprodukte sowie
Verpackungen und Kartonagen. Die Verknap-
pung der Laderaumkapazitiiten gab es be-
reits vor der Pandemie und wurde lediglich
verstirkt,

POSITIVE IMPULSE FilR DIE BRANCHE
Ein Ende der Pandemie wiére von Vorteil,

FAZIT FUR 2021 - AUSBLICK FUR 2022

Wir sind zufrieden und blicken hoffnungs-
voll in das Jahr 2022, Wir sehen aber, dass der
Markt und die Umsatzentwicklung in Zukunft
auch von vielen unsicheren Faktoren abhin-
gig sind, die uns in den letzten Jahren noch
keine Sorgen bereitet hatten: Pandemie, In-
flation, Einkommen, Arbeitslosigkeit und
Lieferketten,
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