,+Grillen bleibt Mainstream*

Interview mit
Rauch von R&S.

Genuss-Faktoren ersetzen
den Preis-Aspekt.
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Rauch: Grillen bleibt Mainstream.
Daher wird der GroSiteil der Umsat-
z¢ preisgetrieben bleiben - insbe-
sondere aufgrund der politischen
und Entwicklungen in
Deutschland und Europa. Doch es
wird auch wieder viele Kunden ge-
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Die Fragen stellte

afz-Autor Rainer Heck.



